


[bookmark: _GoBack]MSD Santé Animale est la filiale Santé Animale du Groupe Merck & Co. Notre laboratoire est aujourd’hui l’un des leaders mondiaux en termes de recherche et développement, de production et de distribution de produits destinés à la Santé Animale.

Nous recherchons actuellement un Responsable Grands Comptes H/F – BU Aviaire.

Mission : 
Déployer la stratégie de la Division Industrielle, en développant à la fois le chiffre d’affaires et la collaboration durable avec les clients.

Caractéristiques de la fonction :
Dans le respect des valeurs et principes d’entreprise de MSD Santé Animale et dans le cadre de la politique commerciale de la Société, vous contribuez à l’atteinte des objectifs en matière de CA en assurant la promotion des produits vétérinaires de la gamme aviaire et le développement du portefeuille clients.

- Vous devrez développer une parfaite connaissance de votre environnement professionnel (marchés, clients, concurrence …..) pour cibler au mieux les besoins des clients.
- Vous aborderez votre marché à la fois surtout sur un angle technique (connaissance des produits et du mode d’utilisation) mais aussi économique (objectiver les potentiels des clients…)
- Vous élaborerez les plans d’actions afin d’atteindre les objectifs fixés par la BU Industrielle
- Vous gèrerez sur le long terme à la fois les intérêts du client et ceux de la BU industrielle. Même s’il n’y aura aucun lien hiérarchique avec le reste des personnes de la division industrielle, vous devrez manager les équipes en interne et chez le client, afin de réaliser au mieux les plans d’actions
- Vous assurez le suivi des clients, établissez et transmettez des rapports d’activité, comptes rendus de visite.

Localisation : Terrain
Votre activité s’exerce principalement sur les zones d’élevage des Pays de Loire (44, 49, 53, 72, 79,85) mais aussi sur le reste du territoire National.

Qualifications
 Une forte connaissance des marchés aviaires (Ponte notamment) est nécessaire.
Des compétences techniques pratiques (utilisation et mise en œuvre des schémas vaccinaux) sont un plus.

La maîtrise de l’anglais afin de pouvoir échanger, expliquer, comprendre des informations complexes sera aussi appréciée

Formation BTSA et/ou 5 années d’expérience technique et/ ou commerciale réussie auprès de la filière avicole.

Contact : 
Merci de postuler à l’offre via le lien suivant : https://taleo.msd.com/careersection/msd_external_career_section/jobdetail.ftl?job=DIR018440&lang=fr_FR&sns_id=mailto#.WO4-WjFyO50.mailto 
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